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Hur den digitala koparen har
forandats och vad ditt foretag
maste gora at det.




Keynote Brief

Sittet vi gor affarer har forindrats
radikalt de senaste dren

Fler och fler studier visar att dagens kdpare fattar ca 80%
av sina beslut innan de kontaktar en séljare pa ett foretag.
(Kalla: Forrester & Google ZMOT Study)

Det betyder att marknadsavdelningen har storre
inflytande pa den faktiska forsaljningen dn vad de flesta
foretag inser. And& ar marknad det foérsta foretag skar ner
pa i tuffa tider och sélj det man satsar pa.

Den har foreldsningen tar upp tva fundamentala problem
som féretag kdmpar med idag:

1. Hur kan vi utveckla var affarsmodell fér att matcha
forvantningarna fran en mer infomerad, mindre tadlmodig
och mer digital kund?

2. Hur kan vi positionera vart varumarke och var
verksamhet som den mest betrodda résten i branschen
och samtidigt attrahera tillrdckligt ménga kunder for att
vaxa?

Med de har viktiga fragorna i atanke kommer deltagarna
lara sig:

Hur foretag méste utveckla sina sélj- och marknadsteam
for att mota férvantningarna fran den digitala koparen.

Vilka specifika typer av innehéll dagens képare vill se pa
ett foretags webbplats - och hur man effektivt adresserar
dessa @mnen for att bygga fortroende.

Hur kunder begar en mer “séaljarfri” séljupplevelse i de
tidiga stadierna av képresan och hur utbildande innehall
kan revolutionera ett foretags séljprocess nar det anvands
pa ratt satt.

Forelasningen grundar sig pa den internationellt hyllade
affarsfilosofin och béljstaljande boken They Ask, you
Answer och fokuserar pa fortroende och férandring.
Magnus Brynestam ensam i Sverige om att vara
certifierad coach och workshopsledare i ramverket.

Prioriterade malgrupper:

Foretagsledare
Marknadsteam
Séljteam

Format:

Keynote/forelasning
30-90 min

Workshop
(Anpassas efter situation)
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https://grown.se/tjanster/they-ask-you-answer/
https://grown.se/tjanster/they-ask-you-answer/

Om Magnus Brynestam

Digital coach, strateg, keynote speaker

Magnus Brynestam ar en av Sveriges internetpionjarer
och ar idag en frekvent anlitad digital coach, keynote-
talare och strateg.

Magnus drivs av att skapa insikt och férandring

hos publiken. Pa ett pedagogiskt och inspirerande
satt, med ménniskan i fokus, motiverar han dagligen
foretagsledningar, marknadschefer och saljteam till
kloka initiativ och satsningar inom modern digital
marknadsforing.

Det var Bjorn och Benny fran ABBA som upptéckte
Magnus pa 90-talet efter att han skapat en inofficiell
hemsida till musikalen Kristina fran Duvemala. Sedan dess
har han anlitats av 360+ foretag och varumarken inkl.
Universal Music, Ericsson, Telia, Semcon och Atlas Copco.

Magnus &r idag VD och coach péa strategibyrédn Grown
och har tidigare talat pa bade privata och publika events
bl.a. Internet i fokus, Internet Marketing Conference,
Internetdagarna, IMC Executive Training Day, Biblioteket
Live m.m.

"Magnus gjorde en fantastisk presentation pa IMC.
Publiken sa Aha, ja och nickade frekvent. Han fick mycket
goda omdbdmen efter sin session”

Lennart Svanberg, IMC Stockholm

"Magnus har féormagan att lyfta foretags satt att se pa de
digitala kanalerna som majligheter och hitta nya satt att bli
marknadsledande”

Dennis Axnér, Digital Strateg

"Magnus ar utan tvekan den smartaste internetstrateg jag
nagonsin haft ndjet att arbeta med”.
Mikael Palmér, Head of Digital Strategy, TietoEvry

"En riktig vildhjarna, i ordets mest positiva bemarkelse.”
Christer Sturmark

"Magnus arbete &r outstanding”
Bjorn Ulvaues
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